
 
EXIM BANK พลิกโฉมสู่บทบาท “ธนาคารเพื่อการพัฒนาแห่งประเทศไทย” 

ช่วยผู้ประกอบการทุกระดับ พัฒนาอุตสาหกรรมใหม่ น าทัพธุรกิจไทยรุกตลาดโลกอย่างสมดุล 
 

ดร.รักษ์ วรกิจโภคาทร กรรมการผู้จดัการ ธนาคารเพ่ือการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย (EXIM BANK) 
แถลงแนวนโยบายและบทบาทของ EXIM BANK ภายหลงัเข้ารับต าแหน่งกรรมการผู้จดัการ EXIM BANK ตัง้แต่ต้นเดือน
เมษายนท่ีผ่านมาว่า เศรษฐกิจไทยปี 2564 มีแนวโน้มฟื้นตัวอย่างช้า ๆ หลงัจากในปีท่ีผ่านมาหดตัวสูงสุดนับตัง้แต่
วิกฤตต้มย ากุ้ ง ขณะท่ีความต้องการซือ้สินค้าภายในประเทศยงัเปราะบางและการท่องเท่ียวยังไม่มีทีท่าจะฟืน้ตวัได้ใน
เร็ววนั การฟืน้ตวัของภาคการส่งออกจึงเป็นความหวงัในระยะสัน้ แต่การผลกัดนัให้เศรษฐกิจไทยและภาคการส่งออก
เติบโตอย่างยัง่ยืนในระยะยาวยังติดขัดปัญหาเชิงโครงสร้างหลายประการ ท าให้ตลอดระยะเวลา 10 ปี ท่ีผ่านมา GDP 
ไทยโตเฉลี่ยเพียง 2% เทียบกบั GDP โลกท่ีโต 3% และประเทศเพ่ือนบ้านอย่างเวียดนามโตถึง 6% สอดคล้องกบัการ
สง่ออกของไทยโตเฉลี่ยเพียง 2% น้อยกวา่เฉลี่ยของโลกท่ี 3% และการสง่ออกเวียดนามท่ีโตถงึ 15%  
 

ย่ิงไปกว่านัน้ ไทยยงัเผชิญปัญหา “ความย้อนแย้ง” ในเชิงโครงสร้างของผู้ประกอบการ แม้มีจ านวน SMEs 
มากถงึ 3.1 ล้านราย คิดเป็น 99.5% ของทัง้ระบบ ขณะท่ีผู้ประกอบการขนาดใหญ่มีเพียง 1.5 หมื่นรายหรือ 0.5% ของ
ทัง้ระบบ แตก่ลบัมีความส าคญัตอ่เศรษฐกิจสงูเกือบ 60% ของ GDP รวม อีกทัง้เมื่อพิจารณาคา่เฉลี่ย GDP ตอ่กิจการ 
พบวา่ผู้ประกอบการขนาดใหญ่มีบทบาทตอ่เศรษฐกิจสงูกวา่ SMEs ถงึ 350 เท่า ย่ิงตอกย า้วา่แม้ SMEs มีจ านวนมาก 
แต่ยังสร้างแรงส่งต่อเศรษฐกิจน้อยกว่าท่ีควร นอกจากนี ้SMEs ส่วนใหญ่ยังค้าขายอยู่ในประเทศ มีไม่ถึง 1% ของ 
SMEs ทัง้หมดท่ีสามารถเป็นผู้สง่ออกได้และสดัสว่นนีแ้ทบไม่ขยบัเลยในช่วงหลายปีท่ีผ่านมา ท าให้ SMEs ส่วนใหญ่
เผชิญการแข่งขนัท่ีรุนแรงและข้อจ ากดัตา่ง ๆ ภายในประเทศ ลดทอนโอกาสการเติบโตและการเป็นเคร่ืองยนต์ส าคญั
ขบัเคลื่อนเศรษฐกิจ 

 
กรรมการผู้จดัการ EXIM BANK เปิดเผยว่า เศรษฐกิจและการส่งออกของไทยเปรียบเสมือนรถยนต์ท่ีก าลงั 

“ติดหล่ม” และต้องการการผลักดันให้เคลื่อนไปข้างหน้าในหลายมิติ ได้แก่ 1. การลงทุน สัดส่วนการลงทุนของ
ภาคเอกชนตอ่ GDP ในปี 2563 อยู่ท่ี 16.6% ลดลงจาก 18.7% ในปี 2553 2. การพัฒนานวัตกรรม สดัสว่นการวิจยัและ
พฒันา (R&D) ต่อ GDP ในปี 2561 ของไทยอยู่ท่ี 1% เทียบกบัเกาหลีใต้และไต้หวนัซึง่อยู่ท่ี 4.5% และ 3.4% ตามล าดบั 
ท าให้การสง่ออกของไทยยงัเน้นสร้างมลูค่าผ่านปริมาณมากกว่าราคา 3. การเชื่อมโยง Supply Chain ของโลกยุคใหม่ 
ตามกระแส Megatrend 4. การสร้างผู้ส่งออกรายใหม่ โดยเฉพาะ SMEs ซึง่เป็นรากฐานส าคญัของประเทศ เพ่ือให้เป็น
นกัรบเศรษฐกิจท่ีจ๋ิวแตแ่จ๋ว มีภมูิคุ้มกนัในยามวิกฤตและแรงสง่ใหมช่่วยผลกัดนัประเทศให้เติบโต นอกจากนี ้เศรษฐกิจ
และการส่งออกของไทยยังถูกกดดันจากกระแส Disruption ในมิติต่าง ๆ  ไม่ว่าจะเป็นเทคโนโลยี การเกิดโควิด-19 
สงครามการค้า ความขดัแย้งระหว่างประเทศ ซึง่หากไม่เร่งแก้ไขหรือพฒันาก็จะท าให้เศรษฐกิจไทยหยุดอยู่กบัท่ีหรือ
กลายเป็นรถยนต์ท่ีว่ิงได้ช้า 

 
ดร.รักษ์ กล่าวว่า ถึงเวลาแล้วท่ี EXIM BANK ต้องท าหน้าท่ี “เคร่ืองยนต์รุ่นใหม่” ผลกัดนัให้ประเทศไทยหลดุ

จากภาวะติดหล่มข้างต้น โดยใช้นโยบาย Dual-track Policy ชูบทบาท “ธนาคารเพื่อการพัฒนาแห่งประเทศไทย 
(Thailand Development Bank)” ควบคู่กับการเป็น “ศูนย์บริการครบวงจรเพื่ออ านวยความสะดวกทางการค้า
ระหว่างประเทศให้แก่ SMEs (One Stop Trading Facilitator for SMEs)” 
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ภารกิจหลกัของ EXIM BANK ในปี 2564 ได้แก่ การเร่ง “ซ่อม สร้าง เสริม” การพัฒนาประเทศไทย 
1. การเร่ง “ซ่อม” และ “สร้าง” ภาคอุตสาหกรรมของไทยให้เตบิโตไปสู่อนาคต 

 ประคบัประคองผู้ประกอบการในภาคอตุสาหกรรมท่ีประสบวิกฤต  
 สร้างอุตสาหกรรมใหม่ อาทิ อุตสาหกรรมแห่งอนาคต (เช่น เทคโนโลยีด้านสุขภาพ รถยนต์ไฟฟ้า) 

เศรษฐกิจชีวภาพ เศรษฐกิจหมุนเวียน และเศรษฐกิจสีเขียว (Bio-Circular-Green Economy) 
โครงสร้างพืน้ฐาน และการปรับโครงสร้างภาคอตุสาหกรรมขนานใหญ่  

2. การเร่ง “สร้าง” ผู้ส่งออกและนักลงทุนไทย ตัง้แต่รายย่อยไปจนถึงรายกลางและรายใหญ่ ท าให้ 
Supply Chain ภาคส่งออกไทยแขง็แกร่งและเชื่อมโยงกับการลงทุนภายในประเทศและระหว่างประเทศ  
 เป็นสะพานเช่ือมตอ่โครงการความร่วมมือระหวา่งรัฐบาล โดยเฉพาะในประเทศเพ่ือนบ้าน 
 เติมเตม็ช่องวา่งทางธุรกิจให้แก่ลกูค้ารายใหญ่ โดยเฉพาะการแชร์ความเสี่ยงในช่วงเร่ิมต้นของโครงการ  
 สร้างผู้ส่งออก SMEs รายใหม่ให้ส่งออกได้และแข็งแรงขึน้ เพ่ือให้มีโอกาสเข้าถึงแหล่งเงินทุนอื่น ๆ ท่ีมี

ต้นทนุต ่ากวา่ในระยะถดัไป  
 สนบัสนนุซพัพลายเออร์และผู้ประกอบการทัง้หมดใน Supply Chain การสง่ออก 
 สร้างช่องทางในลกัษณะ Thai Pavilion น าสินค้าไทยสูต่ลาดโลกผ่านแพลตฟอร์มออนไลน์ชัน้น าของโลก  

3. การเร่ง “เสริม” ศักยภาพการแข่งขันของผู้ส่งออกและนักลงทุนไทยในตลาดหลักและตลาดใหม่ 
(New Frontiers) อย่างสมดุล 
 สนบัสนนุให้ผู้ประกอบการแข่งขนัได้ โดยเฉพาะประเทศท่ีธุรกิจไทยเข้าถึงแหล่งเงินทนุได้ยาก ซึง่อาจจะ

เกิดขึน้ตัง้แตใ่นช่วงเร่ิมต้นของโครงการลงทนุ  
 ป้องกนัความเสี่ยง พร้อมเปิดประตสููต่ลาดใหม ่ๆ ให้แกผู่้ประกอบการไทย 

 
 กรรมการผู้ จัดการ EXIM BANK กล่าวว่า EXIM BANK วันนีต้้องมีจุดยืนท่ีมีเสน่ห์ เพ่ือท าให้องค์กรโตขึน้ 
ชัดเจนขึน้ และช่วยพัฒนาประเทศได้มากขึน้ โดยเร่ิมต้นจากการช่วยให้นักลงทุนไทยท่ีมีศกัยภาพเข้าไปรับงานใน
ต่างประเทศได้มากขึน้ ควบคู่กบัการขยายโครงการลงทุนภายในประเทศ เพ่ือกระตุ้นการจ้างงาน ควบคู่กบัการพัฒนา
ภาคอุตสาหกรรมให้ก้าวข้ามข้อจ ากัดต่าง ๆ โดยสร้างนวตักรรมหรือกระบวนการผลิตท่ีตอบโจทย์ความต้องการของ
ผู้บริโภคยุคใหม่ท่ีเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว ขณะเดียวกัน EXIM BANK จะเข้าไปดูแลผู้ประกอบการรายย่อยให้
สามารถค้าขายหรือลงทุนระหว่างประเทศได้โดยสะดวกขึน้ สามารถบริหารความเสี่ยงและเข้าถึงโอกาสใหม่ ๆ ทาง
ธุรกิจ น าไปสู่การพฒันาภาคส่งออกและการลงทุนของไทยตลอดทัง้ Supply Chain ของไทยให้เช่ือมโยงกบั Supply 
Chain ของโลกในยคุ New Normal ท่ีให้ความส าคญักบัการด าเนินธุรกิจบนหลกัการแห่งความยัง่ยืน 
 
 “ผมตัง้ใจเข้ามาท าหน้าท่ีนายธนาคารยคุใหมเ่พ่ือการพฒันา เดินหน้าปรับเปลี่ยน EXIM BANK ขนานใหญ่ให้
สามารถรับความเสี่ยงได้มากขึน้ และเป็นกลไกให้ผู้ประกอบการไทย โดยเฉพาะ SMEs ปรับตวั เปลี่ยนผ่านไปสูโ่ลกยคุใหมไ่ด้ 
เส้นทางใหม่ของ EXIM BANK ครัง้นีม้ีเป้าหมายชัดเจนท่ีจะ ‘ฝันให้ใหญ่’ สู่การเป็น Thailand Development Bank 
แล้ว ‘ไปให้ไกล’ สู่ New Frontiers โดย ‘ไม่ทิง้คนตัวเล็ก’ หรือ SMEs เพราะทุกภาคส่วนล้วนเป็นส่วนหนึ่งของการ
เปลี่ยนแปลงประเทศ” ดร.รักษ์ กลา่ว 
  
 21 เมษายน 2564 
 สว่นสื่อสารองค์กร ฝ่ายพฒันาความยัง่ยืนและสื่อสารองค์กร 
 

 
สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ส่วนส่ือสารองค์กร ฝ่ายพัฒนาความยั่งยืนและส่ือสารองค์กร 
โทร. 0 2271 3700, 0 2278 0047, 0 2617 2111 ต่อ 4120-4 
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